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Maquestionmedicale.fr et Sanilea collaborent pour créer
un parcours de soins digitaliseé

Le site de téléconsultation créé, financé et géré par les professionnels de
santé Maquestionmedicale.fr et Sanilea, acteur majeur de l'organisation du transport
sanitaire en France, annoncent leur collaboration.

M® é%:anilea

fradar v [angeaismtion da Iremigect sea e

Leur objectif commun est simple : profiter de I'expertise de deux acteurs afin de proposer un
parcours de soins inédit. Ce partenariat innovant ceuvre pour mettre le digital au service de
I'hnumain et ainsi replacer le patient au centre de son parcours de soins.

Des savoir-faire complémentaires pour une digitalisation au
service de I'humain

Magquestionmedicale.fr propose une plateforme web de consultations en ligne, multi-
plateformes, assurant les rendez-vous médicaux entre les patients et leurs médecins depuis
n'importe quel lieu, a tout moment. Pour pallier les déserts médicaux, I'entreprise offre
également un bouquet de services et d'outils connectés afin de faire bénéficier aux patients
une prise en charge facilitée.

Acteur influant sur le marché du transport sanitaire, Sanilea a développé de nombreux services
qui visent a poursuivre la digitalisation du secteur de la santé par et pour 'humain. L’entreprise
répond aux attentes des professionnels du transport sanitaire et des établissements de santé
en fluidifiant le transport des patients et en améliorant le parcours de soins.




Allier les compétences pour une efficacité optimale

Ainsi, I'entreprise a congu la plateforme SpeedCall, qui permet d’automatiser les demandes de
transport sanitaire impliquant les établissements de santé, les sociétés de transport sanitaire,
les patients et les prescripteurs professionnels de santé. Cette plateforme gére aussi
bien 'ensemble des flux de transports (externes, internes, brancardage, urgence) que
la dématérialisation des prescriptions médicales de transports et la qualification
automatique du payeur pour une efficience du circuit de facturation et de la prise en charge
de l'article 80.

Coté patients, Sanilea, partenaire du Festival du Bien-Vieillir et de la Silver Economie, propose
sa plateforme Mon Ambulance qui permet aux patients et a leurs aidants de réserver un
véhicule de transport sanitaire adapté a leurs besoins et selon la prescription de leur
professionnel de santé. Le tout sur une plateforme 100% gratuite et disponible suriOS, Android
et desktop.
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Le partenariat avec Maquestionmedicale.fr

| s'inscrit dans notre stratégie doffrir aux patients
les outils pour les accompagner en toute serenité
dans leur parcours de soins. De plus, avec
‘ & Magquestionmedicale.fr, nous partageons les
> 7 mémes valeurs et la méme vision de l'évolution
du secteur médical : mettre le digital au service

de 'humain

Fabien Soares, CEO de Sanilea
Le patient au coeur de son parcours de soins

Avec ce partenariat, Maquestionmedicale.fr integre le module Mon Ambulance a son
interface. Cette solution permet aux patients et aux médecins de réserver en quelques
clics, simplement et rapidement, leur véhicule de transport sanitaire : ambulance,
véhicule sanitaire |éger ou taxis conventionnés sont a portée de clic!

Ainsi, le médecin sur MaQuestionMedicale.fr peut transmettre au patient une
prescription médicale de transport (PMT) ; le Pole Santé de Sanilea contacte alors le
patient pour vérifier certaines modalités et déclenche le transport a la date et heure
convenues avec ce dernier.

" oy 1 SR A = PRy g - ? ~d = > «.‘
Chez Maquestionmedicale.fr, nous avons a

coeur de proposer un écosysteme comp/’@(
destiné a faciliter le parcours de soins des
patients. Nous sommes heureux de nouer ce
partenariat fort avec Sanilea et espérons
pouvoir aller plus loin prochainement dan

co-innovation.

Jean Tafazzoli, médecin et PDG de Maquestionmedicale.fr

Grace a l'alliance de ces deux acteurs, le patient est au coeur de son parcours de soins. |l
acquiert plus d'autonomie et évite tout stress supplémentaire. Les avantages de cette union
des technologies sont notables. En effet, Mon Ambulance permet aux patients de consulter
quand il le souhaite I'avancée de leurs rendez-vous et leur historique de commandes passées
pour une meilleur tragabilité.
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'EN BREF

TRANSPORT SANITAIRE W Sanilea
et Maquestionmedicale.fr partenaires

Maquestionmedicale.fr, premier site de téléconsultation
créé, financé et géré par les professionnels de santé et
Sanilea, numéro 1 de l'organisation du transport sanitai-
re en France, implantée a Limoges, nouent un partena-
riat innovant afin de proposer un parcours de soins iné-
dit. Sanilea a notamment créé une plateforme, “Mon
Ambulance’, qui permet aux patients et a leurs aidants
de réserver un véhicule de transport sanitaire adapté a
leurs besoins et selon la prescription de leur profession-
nel de santé. Le tout sur une plateforme 100 % gratuite
et disponible sur i0S, Android et desktop. Avec ce parte-
nariat, Maquestionmedicale.fr intégre le module “Mon
Ambulance” & son interface. Cette solution permet aux
patients et aux médecins de réserver en quelques clics,
simplement et rapidement, leur véhicule de transport
sanitaire : ambulance, véhicule sanitaire léger ou taxis
conventionnés. Le médecin sur Maquestionmedicale.fr
peut ainsi transmettre au patient une prescription médi-
cale de transport (PMT) ; le p6le santé de Sanilea con-
tacte alors le patient pour vérifier certaines modalités et
déclenche le transport a la date et I'heure convenues
avec ce dernier. « Le partenariat avec Maquestionmedi-
cale.fr s'inscrit dans notre stratégie d'offrir aux patients
les outils pour les accompagner en toute sérénité dans
leur parcours de soins, confie Fabien Soares, PGD de Sa-
nilea. Nous partageons les mémes valeurs et la méme
vision de l'évolution du secteur médical : mettre le digi-
tal au service de I'humain. » ®

QUESTIONMED-MD 3461680600503
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MORANDINI LIVE

Passage de Jean Tafazzoli de la minute 37:35 a 59:59
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Passage de Jean Tafazzoli de la minute 37:35 a 59:59
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Téléconsultation: MaQuestionMédicale intégre le service de
réservation de transport de Sanilea

La plateforme de télémédecine MaQuestionMédicale.fr integre désormais le service de réservation de
transport sanitaire de Sanilea a son interface, ont annoncé les deux sociétés dans un communiqué le 30 mars.

Le partenariat "permet aux patients et aux médecins de réserver en quelques clics leur véhicule de transport
sanitaire: ambulance, véhicule sanitaire 1éger ou taxi conventionné", est-il indiqué dans le communiqué.

"Le médecin sur MaQuestionMédicale peut transmettre au patient une prescription médicale de transport",
qui sera ensuite contacté par Sanilea pour convenir des modalités de rendez-vous.

Sanilea, qui développe un outil informatique pour la transmission automatique et dématérialisée des
demandes de transports sanitaires, a levé 2,5 millions d'euros début 2020 .

Plus de 100.000 téléconsultations ont été réalisées sur MaQuestionMédicale pendant les 9 premiers mois
de 2020.

Tous droits réservés a I'éditeur QUESTIONMED-MD 350835408
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Téléconsultation : MaQuestionMédicale integre le service de
réservation de transport de Sanilea

(Tic Santé — Léo Caravagna) La plateforme de télémédecine MaQuestionMédicale.fr intégre désormais le

service de réservation de transport sanitaire de Sanilea a son interface, ont annoncé les deux sociétés dans
un communiqué le 30 mars... [Lire la suite]

Tous droits réservés a I'éditeur QUESTIONMED-MD 350868022
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Jean Taffazoli, médecin généraliste membre de I'URPS, était l'invité de Bonsoir Lyon
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Jean Taffazoli, médecin généraliste membre de I'URPS, était l'invité de Bonsoir Lyon
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MaQuestionMedicale, la startup qui révolutionne les codes de la e-
santé !

© NationalCancerlnstiture

La startup lyonnaise s'attaque désormais au marché des consultations de cabinet et des visites a domicile
avec le lancement imminent de son logiciel métier Médecins qui connecte les praticiens et le patient a
I'ensemble des professionnels de santé.

La digitalisation compléte du parcours de soins

C'est I'histoire d'une bande de cing jeunes médecins et ingénieurs qui, réunis autour d'un café, décident
de repenser linformatique médicale, deux ans avant la crise Covid. Ainsi nait en 2018 la société
MaQuestionMedicale est une plateforme e-santé aux multiples services , dont la télémédecine, accessible
7 jours sur 7.

La start-up s'est fondée grace a une levée de fond réalisée auprés des premiers concernés : les professionnels
de santé eux-mémes. Elle est aujourd'hui indépendante de toutes mutuelles ou organismes privés ou publics .
Les investisseurs et ses dirigeants sont uniquement que des professionnels de la santé.

Des téléconsultations « augmentées »

En complément de la plateforme de télémédecine, la startup a créé deux filiales, I'une d'elle, MQM-IOT
propose un kit d'objets connectés en Bluetooth (IOT) composé d'un otoscope, d'un tensiométre, d'un
saturométre et d'un stéthoscope, permettant de réaliser des téléconsultations « augmentées » avec un
véritable examen clinique a distance.

QUESTIONMED-MD 351243535
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MaQuestionMedicale souhaite aller plus loin dans l'innovation en langant un logiciel métier médecins, qui
connecte lI'ensemble des professionnels de santé au médecin et au patient . Cet ERP en ligne, construit tel
un cabinet virtuel, répond a leurs besoins d'agilité et de mobilité.

« Un réseau social santé »
Un écosystéme de type « réseau social santé » se crée autour du patient , connecté a son médecin, au
pharmacien, a l'infirmiére.

Afin de rendre accessible une santé partout, pour tous et a tout instant, de nouveaux projets dontla commande
de transports sanitaires en ligne, I'équipement des infirmiéres en tablettes connectées, le télésuivi pour les
pharmaciens ou encore la livraison des médicaments sont prévus.

Depuis début avril, les fondateurs de MaQuestionMedicale sont en processus de levée de fonds pour grandir
d'avantage. La société envisage ainsi de procéder a plusieurs recrutements en 2021 pour muscler ses
divisions commerciales, juridiques et financiéeres.

Tous droits réservés a I'éditeur QUESTIONMED-MD 351243535
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MaQuestionMedicale, la startup qui révolutionne les codes de
la e-santé !

© NationalCancerInstiture

Léa Boulay
Il y a 12 heures

Tous droits réservés a I'éditeur QUESTIONMED-MD 4828490600502
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La startup lyonnaise s’attaque désormais au marché des consultations de cabinet et des visites a
domicile avec le lancement imminent de son logiciel métier Médecins qui connecte les praticiens et
le patient a 'ensemble des professionnels de santé.

La digitalisation compléte du parcours de soins

C’est I'histoire d'une bande de cinq jeunes médecins et ingénieurs qui, réunis autour d'un café,
décident de repenser I'informatique médicale, deux ans avant la crise Covid. Ainsi nait en 2018 la
société MaQuestionMedicale est une plateforme e-santé aux multiples services, dont la
télémédecine, accessible 7 jours sur 7.

La start-up s’est fondée grace a une levée de fond réalisée aupres des premiers

concernés : les professionnels de santé eux-mémes. Elle est aujourd'hui indépendante de
toutes mutuelles ou organismes privés ou publics. Les investisseurs et ses dirigeants sont
uniquement que des professionnels de la santé.

Des téléconsultations « augmentées »

Tous droits réservés a I'éditeur QUESTIONMED-MD 4828490600502
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En complément de la plateforme de télémédecine, la startup a créé deux filiales, I'une d’elle, MQM-
IOT propose un kit d’objets connectés en Bluetooth (IOT) composé d'un otoscope, d'un
tensiometre, d'un saturometre et d’'un stéthoscope, permettant de réaliser des téléconsultations «
augmentées » avec un véritable examen clinique a distance.

MaQuestionMedicale souhaite aller plus loin dans 'innovation en lancant un logiciel métier
médecins, qui connecte ’ensemble des professionnels de santé au médecin et au
patient. Cet ERP en ligne, construit tel un cabinet virtuel, répond a leurs besoins d’agilité et de
mobilite.

« Un réseau social santé »

Un écosystéeme de type « réseau social santé » se crée autour du patient, connecté a son
médecin, au pharmacien, a I'infirmiere.

Afin de rendre accessible une santé partout, pour tous et a tout instant, de nouveaux
projets dont la commande de transports sanitaires en ligne, 1'équipement des infirmiéres en
tablettes connectées, le télésuivi pour les pharmaciens ou encore la livraison des médicaments sont
prévus.

Depuis début avril, les fondateurs de MaQuestionMedicale sont en processus de levée de fonds
pour grandir d'avantage. La société envisage ainsi de procéder a plusieurs recrutements en
2021 pour muscler ses divisions commereciales, juridiques et financiéres.

Tous droits réservés a I'éditeur QUESTIONMED-MD 4828490600502
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MaQuestionMedicale

MaQuestionMedicale

Fondateurs :_Jean Tafazzoli, Xavier Lojacono, Vincent Oeillet, Soufyane Oumri, Hassan Nabil
Nombre d'employés : infa 10

Levée de fonds : 1.000.000 et on en refait une actuellement, a vos bourses!

La startup_MaQuestionMedicale est une plateforme de téléconsultation avec un medecin.

Sommaire :

DESCRIPTION

HISTOIRE

BUSINESS MODEL
AVANTAGES

ET DEMAIN ?

DESCRIPTION DE LA STARTUP
Que proposez vous ?

MaQuestionMedicale est une solution logicielle et matérielle de digitalisation du parcours de soins qui propose
un environnement de travail aux professionnels de santé et au patient, agissant comme un véritable réseau
social ou ERP médical qui interconnecte le patient, son médecin, le pharmacien, I'infirmiére, la sage-femme
et les paramédicaux. La solution s’appuie d’'une part sur un logiciel en mode SAAS - logiciel métier médecin
mobile avec téléconsultation, logiciel de télésuivi et téléconsultation pour les pharmaciens et les infirmiéres —
et d’autre part sur un kit d’'objets connectés facile a déployer et peu onéreux.

Video : https://www.jaimelesstartups.fr/maquestionmedicale-plateforme-de-teleconsultation/
A quel besoin répondez vous (Pourquoi vos clients ont-ils besoin de votre produit/service ?)

MaQuestionMedicale (MQM) est la seule solution du marché de la esanté a disposer :
— d’'une interface interconnectant tous les professionnels de santé et le patient
— d’'une solution matérielle et logicielle bluetooth permettant des examens cliniques a distance

Tous droits réservés a I'éditeur QUESTIONMED-MD 351374238
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— d’'une sécurité et indépendance : moteur de prescription unique, sécurisation des ordonnances non
dupliquables, une plateforme qui ne conserve pas vos données de santé a votre insu mais les remet aux
médecins et ne vous facture pas de frais cachés.

— 3000 médecins sur le territoire et gestion des urgences et soins non programmeés : la solution aux déserts
médicaux

— outils puissants tels que la commande de transports en ligne

Quelles sont les technologies que vous utilisez ?

Plateforme sécurisée HDS fullweb multi-OS multi-plateforme (Android, iOS, Windows...) + kit connecté
bluetooth pc/tablette.
Sécurité : RSA2048 signé avec un SHA256. Hashage, conteneurisation.

HISTOIRE DE LA STARTUP
Comment avez vous eu l'idée ?

Autour d’un café, un groupe de médecins et d’ingénieurs centrés autour du Dr Jean Tafazzoli, instigateur
du projet en 2018, se sont donnés pour objectif de révolutionner les outils numériques du secteur santé en
interconnectant I'ensemble des acteurs autour d’outils modernes, mobiles, et interopérables.

Qu’est ce qui vous a convaincu de vous lancer et de créer cette startup ?
La vétusté des outils proposés en santé comparés a ceux proposés dans les autres secteurs. L'absence

d’innovation en esanté avant 2018. La prépondérance d’acteurs en position de monopoles, dont aucun n’était
issu des professions de santé.

Depuis combien de temps avez vous commencé ce projet ?
Novembre 2018.

LE BUSINESS MODEL
Quel est votre coeur de cible ?

Les professionnels de santé (médecins, pharmaciens, infirmiéres, sage femmes, etc) et les patients. Les
déserts médicaux, les pharmacies, les entreprises, les ehpad, les médiathéques, les mairies.

Comment allez-vous vous faire connaitre de vos clients ?

Relations presse, community management, publicité internet, marketing opérationnel, partenariats avec

d’autres groupes et startups, force de vente et commerciaux.

La santé pour tous, partout, a tout moment : MaQuestionMedicale digitalise le parcours de soins du patient
aux professionnels de santé, tel un réseau social.

QUESTIONMED-MD 351374238
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Quel est le business model Comment gagnez-vous de I'argent ?

MQM préléve un pourcentage sur le chiffre d’affaires réalisé par chaque médecin lors d’'une téléconsultation
et facture également des abonnements de services aux professionnels de santé et aux patients en fonction
de leurs besoins. La vente de kits représente un complément également.

LES AVANTAGES DE LA STARTUP
Qui sont vos principaux concurrents ? (Si si, il y a toujours un concurrent)

Maia, Medadom, Tessan, Qare, Doctolib, Medaviz

Quels sont vos avantages par rapport a vos concurrents (vous avez le droit a un joker pour cette question)
Aucun d’eux n'a de solution a 360 qui couvre 'ensemble du parcours de soins, aucun n’interconnecte
I'ensemble des acteurs de santé et le patient, aucun ne gére les consultations, les visites, les téléconsultations
et les urgences.

En quoi vous démarquez vous de vos concurrents ?

Déontologie médicale, indépendance financiére avec un actionnariat de soignants et dans la direction, des
outils simples, innovants, peu onéreux, utilisables par tous,

ET DEMAIN?
Quels sont les plans pour votre startup (revente, Ipo, rien du tout) ?

L'idée n’est pas de vendre mais de devenir le futur acteur incontournable de la esanté en France et dans le
monde. MaQuestionMedicale est le fruit de ses actionnaires professionnels de santé.

Quels sont vos besoins ?

Notre progession fulgurante nous a menée a augmenter nos équipes de développeurs et de commerciaux “a
vitesse grand V”. Nous recherchons constamment de nouveaux profils de développeurs et de commerciaux.
Avec 3000 médecins et 130.000 patients, nous poursuivons également le recrutement de médecins, de
patients, de pharmaciens, de paramédicaux.

Ou voyez-vous votre startup dans un an ?

L'objectif 2021 est a la rentabilité avec un chiffre d’affaires qui commence a grimper , des partenariats solides
avec de grands acteurs industriels et organisationnels de la santé.

Tous droits réservés a I'éditeur QUESTIONMED-MD 351374238
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MaQuestionMedicale.fr et Sanilea imaginent une offre convergée
pour fluidifier les parcours de soin

S’attachant tous deux a renforcer la digitalisation des parcours de soins, le site de téléconsultations et services
numériques MaQuestionMedicale.fr, et le spécialiste leader de I'organisation du transports sanitaires Sanilea,
ont uni leurs expertises pour proposer une solution globale inédite. Les explications du Dr Jean Tafazzoli,
fondateur et PDG de MaQuestionMedicale.fr, et de Fabien Soares, président de Sanilea.

Pourriez-vous, pour commencer, nous présenter MaQuestionMedicale.fr et Sanilea ?

Jean Tafazzoli : Créé en 2018, MaQuestionMédicale.fr ambitionne de créer LA solution de e-santé universelle.
Notre objectif : développer une solution unifiée intégrant tout un ensemble de services communicants, afin de
gérer un parcours de soin dans son intégralité — ce qui est aujourd’hui difficilement réalisable avec les outils
métiers existants. Fondée et financée par des professionnels de santé, MaQuestionMedicale.fr se positionne
donc comme un « Windows de la santé » entiérement centré sur les usages. Nous avons commenceé par
la téléconsultation, avec un kit intégrant plusieurs dispositifs médicaux connectés en Bluetooth pour faire
bénéficier les patients d’'une prise en charge simplifiée.

Fabien Soares : Sanilea a pour sa part été fondé en 2013 pour faciliter la commande et la gestion des
transports sanitaires. Nous avons, pour cela, développé la plateforme SpeedCall a travers laquelle un
établissement sanitaire ou médico-social peut, simplement et en toute transparence, gérer 'ensemble de ses
flux de transports, depuis la préadmission du patient jusqu’a la facturation, en passant par la prescription
dématérialisée et, naturellement, la réservation d'une commande auprés d’un transporteur sanitaire. En 2020,
nous avons également mis au point la plateforme Mon Ambulance, qui permet au patient d’étre véritablement
acteur de sa prise en charge, pour notamment commander un transport sanitaire.

Fabien Soares, président de Sanilea ©DR
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Vous avez décidé d'unir vos expertises au service du parcours de soins digitalisé. Que proposez-vous, plus
concrétement ?

Fabien Soares : Le module Mon Ambulance de Sanilea est désormais directement intégré a la plateforme
MaQuestionMedicale.fr, afin que le médecin ou le patient puisse réserver un véhicule de transport
sanitaire en quelques clics. Il suffit au médecin de transmetire une prescription médicale de transport sur
MaQuestionMedicale.fr, puis de passer le relais au Pble Santé de Sanilea si le patient le souhaite. Ce dernier
est alors contacté par I'équipe Sanilea pour effectuer certaines vérifications d’'usage, avant le déclenchement
du transport a la date et a I’heure convenues, qu’il s’agisse d’un transport ponctuel ou dans le cadre d'un
traitement long. Par exemple, si le médecin a prescrit des séances de kinésithérapie ou de dialyse, Mon
Ambulance peut prendre en charge tout le chainage du parcours, avec la gestion des rendez-vous et des
transports associés.

Jean Tafazzoli : Cette offre convergée permet donc de décharger le professionnel de santé de toute
I'organisation du transport, qui peut étre assez chronophage puisqu'il faut, bien souvent, contacter plusieurs
entreprises avant de trouver un transport sanitaire pour nos patients. Le prescripteur peut également
conserver sa neutralité par rapport aux sociétés de transport ; I'algorithme de Mon Ambulance — le méme que
celui de la plateforme SpeedCall, qui a fait la renommée de Sanilea — s’occupe en effet de tout, en redistribuant
équitablement les commandes aux transporteurs sanitaires. Le patient, lui, acquiert plus d’autonomie dans la
gestion de son parcours tout en évitant le stress lié a son organisation. Il peut d’ailleurs consulter 'avancée de
ses rendez-vous via Mon Ambulance, et visualiser I'historique des commandes passées pour une meilleure
tracabilité.

Le Dr Jean Tafazzoli, fondateur et PDG de MaQuestionMedicale.fr ©DR

Comment cette solution globale bénéficie-t-elle plus particulierement aux EHPAD ?

Jean Tafazzoli : En plus de décharger, comme nous venons de I'évoquer, les soignants de 'organisation
du transport, le rapprochement entre MaQuestionMedicale.fr et Sanilea permet d’accélérer la prise en
charge des résidents. Prenons par exemple un résident qui fait une chute, alors qu’aucun médecin n’est
présent dans I'établissement. Les soignants peuvent demander une téléconsultation a travers la tablette

QUESTIONMED-MD 351442455
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MaQuestionMedicale.fr, afin que le médecin puisse évaluer la situation. S'il 'estime utile, celui-ci peut éditer
les prescriptions nécessaires de maniére totalement dématérialisée (examen radiologique, bon de transport),
puis activer le module Mon Ambulance a travers son interface professionnelle. Le Pble Santé de Sanilea
s’occupe alors d’organiser le rendez-vous et de réserver un véhicule de transport, pour que le résident puisse
rapidement bénéficier des soins adéquats. L'idée, in fine , est de fluidifier le parcours de soins afin de limiter
les pertes de chance.

Un dernier mot sur ce partenariat noué entre vos deux entreprises ?

Fabien Soares : Maquestionmedicale.fr, tout comme Sanilea, ont un dénominateur commun et partagent
les mémes valeurs. Nous entendons accélérer la transformation numérique du systéme de santé en tirant
pleinement profit des technologies digitales, mais aussi et surtout en les mettant au service de I’humain,
professionnels de santé comme patients. Il y a un certain consensus, au niveau des utilisateurs, quant a
l'intérét du numérique pour simplifier les prises en charge et renforcer les échanges entre tous les acteurs
d’un parcours de soins. Avec ce partenariat, nous pouvons proposer un écosystéme complet pour justement
appuyer les nouveaux usages numériques et permettre une gestion plus sereine des parcours.

QUESTIONMED-MD 351442455
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MaQuestionMedicale.fr lance aujourd’hui le premier outil de téléconsultation destiné aux
infirmiéres, notamment libérales. Toujours dans I'optique d’améliorer le parcours de soins des
patients et de faciliter la collaboration entre les différents professionnels de santé, la startup
spécialisée en e-Santé propose un kit complet de télémédecine infirmier avec des outils
connecteés.

Ce kit propose d'échanger de maniere sécurisée avec le médecin référent du patient lorsque
I'infirmiere est au chevet de ce dernier. Grace a la tablette offerte par MaQuestionMedicale.fr,
I'infirmiere téléconsulte et peut recevoir des ordonnances et des avis médicaux 7 jours sur 7
et en toute sécurité.

Les infirmiéres sont rémunérées sur trois nouveaux actes (TLS, TLL et TLD) et pour chaque
fiche de soin éditée pour la sécurité sociale (de 10€ a 15€ en fonction de la typologie de
téléconsultation réalisée). Cette offre est rapidement rentabilisée, simple et pratique, elle
répond aux besoins des infirmiéeres libérales ou exergant en EHPAD.

MaQuestionMedicale.fr développe tout un écosysteme de type « réseau social de santé »
autour du patient, connecté a son médecin, au pharmacien et a l'infirmiere.

Enfin, I'entreprise de e-Santé ouvre actuellement son capital et permet aux infirmieres et
infirmiers de devenir actionnaires de MaQuestionMedicale.fr jusqu’au 31 mai prochain via une
levée de fonds ouverte a tous les professionnels de santé libéraux.

“Depuis notre création, nous souhaitons proposer des solutions simples et efficaces qui
optimisent le parcours de soins des patients et facilitent la collaboration entre les différents
professionnels de santé. En offrant aux infirmiéres cette solution de téléconsultation attractive
et didactique, nous poursuivons nos objectifs de développer une médecine connectée d'avenir
au service de tous "précise Jean Tafazzoli, médecin, fondateur de MaQuestionMedicale.fr.

Plus d'infos ;

Offre d’abonnement mensuel au prix de 89€ par mois avec tablette offerte (amortie dés 5
actes/mois, moyenne des actes actuellement 4/jour).

Levée de fonds réservée aux soignants :
https://www.maquestionmedicale.fr/invest/invest et mot de passe « mgm ».
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A propos de Maquestionmedicale.fr

Créé en 2018, Maquestionmedicale.fr est le premier site de téléconsultation créé, financé et
géré par les professionnels de santé, entierement indépendant de toutes mutuelles ou
organismes privés/publics. La société propose des outils a la pointe de la technologie, pour
faciliter le diagnostic du praticien et le parcours de soin du patient. Une plateforme web SaaS
assure les consultations entre les patients et leurs médecins depuis n'importe quel lieu,
n'importe quel appareil, a tout moment. L'entreprise ouvre I'ére de la téléconsultation
augmentée avec un kit 1oT en Bluetooth et un bouquet de services pour faire bénéficier aux
patients d'une prise en charge simplifiée.

Basée a Lyon, Maquestionmedicale.fr compte 3 000 médecins inscrits et plus de 200 000
consultations réalisées depuis sa création. Plus de 2 500 nouvelles inscriptions de patients
s'effectuent par jour. A date, une levée de fonds de 1 million d’euros en Love Money. Les
investisseurs sont uniqguement des professionnels de santé. Une seconde levée de fonds plus
importante est en cours.

Pour plus d’informations : https://www.maguestionmedicale.fr/
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